
JOHDANTO
"Vetoaminen tunteisiin", on vastaanottajan tunteiden manipulointia argumentin voittamiseksi, erityisesti silloin, kun ei
ole olemassa tosiasioihin perustuvaa näyttöä. Tunnetaan "punaisena harhaanjohtajana", ja tämäntyyppinen tunteisiin
vetoaminen sisältää erilaisia loogisia harhaluuloja, kuten vetoaminen seurauksiin, vetoaminen pelkoon, vetoaminen
imarteluun, vetoaminen sääliin, vetoaminen naurunalaiseksi, vetoaminen pahansuopaisuuteen ja vetoaminen
toiveajatteluun.

MITÄ ON EMOTIONAALINEN VETOAMINEN?
Tunneperäinen vetoaminen on argumenttityyppi, jossa argumentoija pyrkii vakuuttamaan yleisön vetoamalla heidän
tunteisiinsa loogisten todisteiden sijaan. Tällaiset vetoomukset ovat usein virheellisiä, eli ne eivät perustu järkeviin
perusteluihin, eivätkä ne siksi todennäköisesti ole vakuuttavia. Yleisiä esimerkkejä tunneperäisistä vetoomuksista ovat
pelkoon vetoaminen, auktoriteettiin vetoaminen, sääliin vetoaminen ja vihaan vetoaminen. Tämäntyyppisiä
argumentteja käytetään usein mainonnassa, politiikassa ja muissa vakuuttamisen muodoissa, mutta niitä pidetään
yleensä vähemmän tehokkaina kuin loogisia, todisteisiin ja järkeen perustuvia argumentteja.



EMOTIONAALISTEN VETOOMUSTEN TYYPIT
On olemassa useita erilaisia tunnevetoomuksia, joita käytetään yleisesti vakuuttamisessa ja argumentoinnissa.

Joitakin yleisimpiä tyyppejä ovat:
1. Pelkoon vetoaminen: Tämäntyyppisellä tunteisiin vetoamisella yritetään saada yleisö
vakuuttuneeksi käyttämällä hyväksi yleisön pelkoja ja ahdistusta.
2. Vetoaminen auktoriteettiin: Vetoaminen auktoriteettiin: Tämäntyyppinen emotionaalinen
vetoaminen pyrkii vakuuttamaan yleisön vetoamalla väitteen esittäjän auktoriteettiin tai
asiantuntemukseen.
3. Vetoaminen sääliin: Tämäntyyppinen emotionaalinen vetoomus pyrkii vakuuttamaan yleisön
herättämällä myötätunnon tai myötätunnon tunteita väitteen esittävää henkilöä tai ryhmää kohtaan.
4. Vetoaminen vihaan: Vetoomus: Tämäntyyppinen emotionaalinen vetoomus pyrkii vakuuttamaan
yleisön herättämällä vihan tai suuttumuksen tunteita.
5. Nostalgiaan vetoaminen: Tämäntyyppinen emotionaalinen vetoaminen pyrkii vakuuttamaan yleisön
herättämällä nostalgian tunteita mennyttä aikaa tai paikkaa kohtaan.
6. Onnellisuuteen vetoaminen: Tunnevetoomus: Tämäntyyppinen emotionaalinen vetoaminen yrittää
vakuuttaa yleisön herättämällä onnellisuuden, ilon tai nautinnon tunteita.
7. Vetoaminen omaan etuun: Tämäntyyppinen emotionaalinen vetoaminen pyrkii vakuuttamaan
yleisön vetoamalla heidän omaan etuunsa tai omaan hyötyynsä.

Nämä ovat vain muutamia esimerkkejä tunnevetoomuksista, mutta on paljon muitakin tapoja vedota yleisöön
tunteella.



EMOTIONAALISTEN VETOOMUSTEN KÄYTÖN EDUT JA HAITAT
Tunneperäisten vetoomusten käyttämisellä voi olla sekä etuja että haittoja asiayhteydestä ja käytettävästä
vetoomuksesta riippuen.

EDUT:
• Emotionaaliset vetoomukset voivat olla erittäin tehokkaita yleisön huomion herättämisessä ja kiinnostuksen

ylläpitämisessä.
• Emotionaaliset vetoomukset voivat olla voimakkaita motivaattoreita, jotka auttavat vakuuttamaan ihmiset

toimimaan tai tekemään päätöksen.
• Emotionaalisten vetoomusten avulla voidaan rakentaa uskottavuutta ja luottamusta yleisön kanssa.
• Emotionaalisten vetoomusten avulla voidaan luoda yleisön keskuudessa yhteisöllisyyttä tai yhteisiä kokemuksia.

HAITAT:
• Emotionaaliset vetoomukset voivat olla virheellisiä, mikä tarkoittaa, että ne eivät perustu järkeviin

perusteluihin tai todisteisiin eivätkä siksi todennäköisesti ole vakuuttavia.
• Emotionaaliset vetoomukset voivat olla manipuloivia ja epäeettisiä, sillä niissä käytetään hyväksi ihmisten pelkoja tai

haavoittuvuutta.
• Emotionaaliset vetoomukset voivat olla lyhytaikaisia, mikä tarkoittaa, että niiden vaikutus ei välttämättä kestä kovin

kauan.
• Tunteisiin vetoaminen voi olla haitaksi, jos yleisö näkee manipuloinnin läpi ja muuttuu uudelleen

tunteelliseksi.

On tärkeää käyttää tunteisiin vetoamista tavalla, joka on rehellinen ja eettinen ja jota tukevat loogiset perustelut
ja todisteet. On myös tärkeää sovittaa tunnevetoomus yleisöön ja asiayhteyteen.



ESIMERKKEJÄ VIRHEELLISISTÄ TUNNEVETOOMUKSISTA
Mainonnassa, politiikassa ja muissa vakuuttamisen muodoissa käytetyistä virheellisistä tunnevetoomuksista on monia
esimerkkejä.

Joitakin esimerkkejä ovat:
1. Pelon lietsonta: Pelon käyttäminen ihmisten pelottelemiseksi, jotta he ryhtyisivät tiettyyn toimintaan
tai tekisivät tietyn päätöksen, ilman että väitteiden tueksi esitetään loogisia todisteita.
2. Vetoaminen auktoriteettiin: Arvostetun henkilön tai instituution auktoriteetin käyttäminen väitteen
tukena ilman loogisia todisteita esitettyjen väitteiden tueksi.
3. Vetoaminen sääliin:Myötätunnon tai myötätunnon käyttäminen, jotta ihmiset saataisiin
suostuteltua ryhtymään tiettyyn toimeen tai tekemään tietty päätös ilman, että väitteiden tueksi esitetään
loogisia todisteita.
4. Vetoaminen vihaan: Vihan tai suuttumuksen käyttäminen, jotta ihmiset saataisiin suostuteltua
tiettyyn toimeen tai tekemään tietty päätös ilman, että väitteiden tueksi esitetään loogisia todisteita.
5. Nostalgiaan vetoaminen:Menneen ajan tai paikan nostalgian käyttäminen, jotta ihmiset saataisiin
suostuteltua toimimaan tai tekemään tietty päätös ilman, että väitteiden tueksi esitetään loogisia
todisteita.
6. Vetoaminen omaan etuun: Itsekkäiden etujen tai oman edun käyttäminen, jotta ihmiset saataisiin
suostuteltua tiettyyn toimeen tai tekemään tietty päätös ilman, että esitetään loogisia todisteita esitettyjen
väitteiden tueksi.

On tärkeää olla tietoinen tällaisista virheellisistä emotionaalisista vetoomuksista, jotta voit arvioida sinulle
esitettyjä argumentteja ja tehdä tietoon perustuvia päätöksiä.



MITEN TUNNISTAA JA VÄLTTÄÄ VIRHEELLISET TUNNEVETOOMUKSET.

Seuraavassa on muutamia tapoja tunnistaa ja välttää virheellisiä tunnevetoomuksia:
1. Etsi loogisia todisteita: Kun arvioit väitettä, etsi loogisia todisteita, jotka tukevat esitettyjä väitteitä.
Jos väite perustuu ensisijaisesti tunneperäisiin vetoomuksiin, se voi olla virheellinen.
2. Suhtaudu skeptisesti pelkoon, auktoriteettiin, sääliin tai vihaan vetoamiseen: Tämäntyyppisiä
vetoomuksia käytetään usein ihmisten manipuloimiseksi ilman loogisia todisteita väitteiden tueksi.
3. Tarkista lähde: Pohdi väitteen lähdettä ja sitä, onko se uskottava ja luotettava.
4. Harkitse muita näkökulmia: Tarkastele väitettä eri näkökulmista ja pohdi vaihtoehtoisia selityksiä.
5. Ole kriittinen: Älä pelkää kysyä kysymyksiä ja kyseenalaistaa väitteitä, joiden tueksi ei näytä olevan
todisteita.
6. Etsi lisätietoja: Jos et ole varma väitteen paikkansapitävyydestä, etsi lisätietoa uskottavista lähteistä,
jotta voit muodostaa perustellun mielipiteen.

Kun olet tietoinen valheellisista tunneperäisistä vetoomuksista ja käytät kriittistä ja skeptistä lähestymistapaa
arvioidessasi väitteitä, voit tehdä parempia päätöksiä ja olla vähemmän alttiina manipuloinnille.



MILLOIN KÄYTTÄÄ EMOTIONAALISTA VETOOMUSTA
Emotionaaliset vetoomukset voivat olla tehokas väline vakuuttamisessa ja argumentoinnissa, mutta niitä on
käytettävä strategisesti ja varoen.

Seuraavassa on joitakin tilanteita, joissa tunteisiin vetoaminen voi olla tarkoituksenmukaista:
1. Kun yleisö todennäköisesti suhtautuu aiheeseen emotionaalisesti: Jos yleisöllä on vahva tunneside
käsiteltävään aiheeseen, tunnevetoomuksen avulla voidaan hyödyntää tätä yhteyttä ja lisätä argumentin
painoarvoa.
2. Kun yleisö vastustaa loogisia argumentteja: Joskus ihmiset saattavat vastustaa loogisia väitteitä.
Tunneperäisellä vetoamisella voidaan luoda kiireellisyyden tunnetta tai voittaa vastustus vetoamalla
tunteisiin.
3. Kun yleisö todennäköisesti ryhtyy toimiin: Niitä voidaan käyttää kannustamaan yleisöä ryhtymään
tiettyyn toimeen tai tekemään päätös.
4. Kun tunteisiin vetoamista käytetään yhdessä loogisen päättelyn kanssa: Tunnevetoomusta voidaan
käyttää lisäämään emotionaalista painoarvoa loogiseen väitteeseen, mikä tekee siitä vakuuttavamman.

On tärkeää käyttää tunteisiin vetoamista tavalla, joka on rehellinen ja eettinen ja jota tukevat loogiset perustelut ja
todisteet. On myös tärkeää ottaa huomioon yleisö ja asiayhteys, kun käytetään tunnevetoomuksia.



STRATEGIAT, JOILLA VASTATAAN HARHAANJOHTAVIIN TUNNEPERÄISIIN VETOOMUKSIIN

Seuraavassa on muutamia strategioita, joilla voit vastata valheellisiin tunnevetoomuksiin:
1. Käytä logiikkaa ja todisteita: Vastaa virheellisiin tunneperäisiin vetoomuksiin loogisella
päättelyllä ja todisteilla, jotka kumoavat virheellisen väitteen.
2. Pysy rauhallisena: Pysy rauhallisena ja vältä jäämästä kiinni väittelyn tunteisiin, sillä tämä auttaa
sinua näkemään virheet selkeämmin.
3. Pyydä todisteita: Pyydä valheellisen tunnevetoomuksen esittäjää esittämään todisteita
väitteidensä tueksi.
4. Tarjoa vaihtoehtoinen näkökulma: Tarjoa vaihtoehtoinen näkökulma tai selitys, jossa otetaan
huomioon todisteet ja loogiset perustelut.
5. Ole kunnioittava: Ole kunnioittava ja vältä henkilökohtaisia hyökkäyksiä, tämä auttaa pitämään
keskustelun tuottavana ja keskittymään asioihin.
6. Kouluttaudu: Tämä auttaa sinua tunnistamaan virheelliset tunnevetoomukset ja vastaamaan niihin
tehokkaasti.

Näitä strategioita käyttämällä voit torjua virheellisiä tunnevetoomuksia ja auttaa ohjaamaan keskustelun takaisin
rationaalisempaan ja näyttöön perustuvaan keskusteluun.



PÄÄTELMÄ
Yhteenvetona voidaan todeta, että tunteisiin vetoaminen voi olla tehokas väline vakuuttamisessa ja
argumentoinnissa, mutta se voi olla myös virheellinen ja epäluotettava. Virheelliset tunnevetoomukset perustuvat
yleisön tunteisiin loogisen järkeilyn tai todisteiden sijaan, ja niitä käytetään usein yleisön manipuloimiseen ilman
loogisia todisteita esitettyjen väitteiden tueksi. Jotta voit tunnistaa ja välttää virheelliset tunnevetoomukset, on
tärkeää etsiä loogisia todisteita, suhtautua epäilevästi pelkoon, auktoriteettiin, sääliin tai vihaan vetoamiseen,
tarkistaa väitteen lähde ja etsiä lisätietoa uskottavista lähteistä. Väärin perusteltuihin tunneperäisiin vetoomuksiin
voi vastata käyttämällä logiikkaa ja todisteita, pysymällä rauhallisena, pyytämällä todisteita, esittämällä
vaihtoehtoisen näkökulman, olemalla kunnioittava ja pysymällä tietoisina ja koulutettuina aiheesta. Tunneperäisiä
vetoomuksia tulisi käyttää strategisesti ja varovaisesti sekä yhdessä loogisen päättelyn ja todisteiden kanssa.


